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Vijobber med a

* [nspirere til flere innovative anskaffelser
* Dke innovasjonsheyden i anskaffelser

* Akselerere utviklingen av helt nye
lesninger ved a koble behov og lesning

» Bidra til nye vekstnaeringer ved a
koordinere behov




Hvorfor innovasjon
gjennom anskaffelser?

Fordi vi ma f& mer ut av
mindre innkjepsbudsjetter

Fordi det finnes bedre
losninger!




Formalet med en innovativ anskaffelse er a
oke innovasjonseffekten

® [ %

Bedre tjenester
for innbyggere
og kunder

Mer for mindre

| Miljegevinster Neeringsvekst
budsjetter

Dokumenterte resultater fra gevinstanalyser
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Foshes kommune

Energismart
flerbrukshus

Fosnes kommune bygget energismart
flerbrukshus pa Jea med basseng,
kunstisbane, treningsrom, bibliotek,
skytebane og kafe. Utviklet integrert teknisk
anlegg med fornybar energi fra geovarme,
solvarme og CO2-varmepumpe som gir
effektiv og energiokonomisk drift av et
flerbrukshus.

Resultater

CO, utslipp

35 tonn reduksjon

per ar

Driftskostnader

55% reduksjon

Neaeringsvekst

7 nye stillinger

og okt konkurransekraft for VVS-leveranderen

Jordvarme —T

Solenergi

1

innovativeanskaffelser.no

Prosessen:

Vurdere behov

Fosnes kommune onsket & utfordre
leveranderer pa framtidsrettede
losninger og et bygg med beaerekraftige
vedlikeholds- og driftskostnader. Mélet
var at det nye flerbrukshuset skulle

bli et kostnadseffektivt bygg, ogsa i
driftsfasen.

Dialog med markedet

Dialogkonferanse ble gjennomfert i
Namsos januar 2014. Pafelgende én-
til-én-meter ble avholdt noen uker
senere. Deltok pa markedsdialogen
til Asker kommune for Holmen
svommehall

Gjennomfering

Fosnes inngikk OFU-kontrakt med
Grannes VVS og NTNU/Senter for
|drettsanlegg og teknologi.
Totalentreprise bygg utfert av GL Bygg
og totalentreprise tekniske anlegg av
Grannes VVS.



Ulike grader av innovasjon

Nytt for verden

————————————————————————————————————— . Innovasjons-
Nytt pa omradet hoyde

Nytt for virksomheten

Samme som for




Innovative anskaffelser
mer enn regelverk og prosedyrer




Hva skiller en innovativ
anskaffelse fra en tradisjonell
anskaffelse

Behov Kravsopesifikasjon Konkurransegjennomfering  Kontraktoppfelging  Evaluering og leering

KonR Yansegjennomfering  Kontraktoppfelging Evaluering og leering

N NN

Kartlegge Dialog Behovsbeskrivelse

/4




Mulighetsrom

Apne for Ettersporre Ta ut gevinsten
iInnovasjon innovasjon av Innovasjon

Behov Konkurransegjennomfering  Kontraktoppfelging

\. \. \. @ @

Kartlegge Dialog Behovsbeskrivelse




Ettersperselsdrevet innovasjon * Teknologidrevet innovasjon
Behovseier motiverer (pull) * Leverandorer selger inn (push)
markedet til & utvikle nye sine nye lesninger til behovseiere

l@esninger
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«Leverandegrer1innovative
anskaffelser innoverer mer»

Menon 2015




Innovativ anskaffelse

Utlysning Tilbud Kontrakt
Behov

N /NN N

Kartlegge Dialog med Forventninger Utvikling Kontrakt
brukerens leverandorer til funksjon,
behov om mulige ytelse og
l@sninger iInnovasjon



Dagens @Dnsket

situasjon situasjon

Innovative anskaffelser
kan tette gapet




Hva betyr tidlig dialog for leverandeorer?

Ny mate a veere
| kontakt med
markedet pa

Nye

moteplasser
Leverandor P

Nye markeds- @kt mulighet
muligheter for &8 komme
| posisjon




Ofte hort

Regelverket hindrer utvikling og innovasjon
Strenge og kompliserte krav skremmer Ieverandé)r:e'r: | 3
Kostnhader hindrer deltakelse , spesielt de mindré‘ e
Bare de storste leveranderene vinner | konkurrérjs;e:ﬁ: .
De offentlige er lite interessert i sma leveranderer . .|



bedrifter
* hver b. bedrift i Norge har 1- 4 ansatte

 Disse star for store deler av utvikling og innovasjon- - - - - - - - - - - -
* NB ! Dette marked er viktig for offentlige akterer - - - . . . . . . . .
» Det offentlige trenger konkurranse/ flere akterer for & oppna - .-~~~

de beste l@sninger



BARUM KOMMUNE &ONHO @ ¢l ifi Nasjonalt program for leverandgrutvikling

Baerum kommune onsket

L SmartMat sa brukere med

Vurdere behov Planlegging og
Bruk av hjemmehijelp til organisering
handling er darlig bruk av

kompetanse og lite
fremtidsrettet.

vedtak om praktisk bistanc
kan fa hjelp til & |
e handle.

Ledelsesforankring og tverretat-
lig arbeidsgruppe. SmartMat
prosjektet definert.

KOlOn,‘aLno
' FOR
8 Hjemmehjelper skriver handleliste, °
handler, bringer varene til bruker
og setter pa plass. Dialog med
NA markedet
RESULTATER Bruker handler via nettbrett, sjafor sJuni 2014

: : Dialogkonferanse
leverer matvarene. Hiemmehjelpere

e T S s Hismmshislssrme gir annen bistand til brukerene.

brukerene i Norge far sparer tid pa
samme type tjeneste, kan :
norske kommuner spare

handling

Gjennomfering

konkurranse il

Oktober 2014: Faglig behovbeskrivelse
Desember 2014: Valg av leverandor .

oppmot

Hjemmehjelperne
far mer tid til

- iy y
millioner i dret brukerne a U
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Innkjep / tag

Apne opp behov og planer overfor leveranderene
« Lytte til / innspill fra neeringslivet

* Diskutere de ulike muligheter

Apne opp for at flere lesninger

Naering

* QGjore kjent

« Skap engasjement og entusiasme

» Rekruttering bedrifter og fagmiljeer
* Involvere klynger og prosjekter

» Leveranderkonferanser

* Finansieringsmuligheter



Virkemidler

De raskeste og enkleste er a finansiere
anskaffelse av innovasjon med
virksomhetens egne midler.

Alternativet er a benytte seg av
eksterne virkemidler. Dette er penger
som skal stimulere utvikling og gi
risikoavlastning til prosjekter som ikke
nedvendigvis kommer i mal.

Stadig nye finansielle virkemidler
offentlig privat samarbeid

* |nnovasjonspartnerskap

* For-kommersielle askaffelser

e StartOff
e Enova




Ny terskelverdi 1.3 mill. - hva betyr det

Innkjoper Leverandor
° Opp|eves enklere Finner |kke anskaffe|86ne
» Sparer tid Lokalt — og regionalt

. naeringsliv fraveerende
* Velger leverandorer de kjenner J

Gir det de beste lesninger ?



Hvordan legge til rette for at sma og mellomstore bedrifter, regionale
og lokale leveranderer kan delta i offentlige anskaffelser

* Lokal kjennskap

» Geografisk neerhet

* Reaksjonstid

* Miljohensyn

* Parallelle rammeavtaler

* Dele opp storre anskaffelser avtaler

* Motivere / tilrettelegge for samarbeid
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