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1  Utgangspunkter

"Alla vet att utbytet ar stort, men ingen vet edigrein vad det be-
star av eller varfor det ar stort”.

Norge och Sverige utgor for varandra en av de aikdgaste handelsrelatio-
nerna. Vi & sammanknutna genom historia, kultur eprék. Det politiska
samarbetet ar tatt pa central niva, medan det maiosamspelet verkar vara
mindre val utvecklat. Det finns forhallandevis lkanskap om varfor det ar sa
och vi har heller ingen riktig god uppfattning onriga relationer — sdsom kul-
tur, akademi, etc.

Oslo- och Stockholmsregionerna har pa politisk tphstemannaniva fort sam-
tal om forutsattningar for en utokad samverkan mneidttning pa de regionala
utvecklingsfragorna. Nar de regionala organen akstdllning till fortsatt sam-
verkan behover de en utvecklad bild av omfattnimgeh innehall i de regiona-
la kontakterna i vid bemaérkelse.

Denna rapport har som malséattning att beskrivakib@aamiska, politiska och
kulturella sambanden mellan Osloregionen och StokiMéalarregionen.
Rapporten ska, tillsammans med andra underlag:

utgora ett underlag for fortsatt dialog kring f@aitningarna for utdkad
samverkan

ge argument for insatser for forbattringar av istinakturen

utgora kunskapsstaod till den regionala utvecklitgsgringen pa 6mse
hall.

For att dstadkomma detta ar det viktigt att i ngdiite man séatta fingret pa sjal-
va innehallet i samspelet mellan regionerna. Vagedisamverkan? Inom vilka

branscher &r utbytet som storst? Hur viktigt ar egéntligen? Ar samspelet
mellan Oslo och Stockholm viktigare &n samspeled mé&gon annan huvudstad
i vara respektive omland?

Detta ar fragor som endast delvis kan besvarasfaita och statistik. Dartill &ar
tillgangen pa sadant regionaliserat material mydlegiransad. Darfor forlitar
sig undersokningen i hog grad pa intervjuer ochrnigg av enskilda personers
kunskaper och asikter. En sadan viktig kélla hait Worsk-svenska handels-
kammarens medlemmar, som erbjudits att fylla igk&iemed fragor kring kon-
takternas karaktar och vad som driver samspeleireBvger en inblick i de
verkliga och vardagliga forutsattningarna for sarkea mellan regionerna.
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Med ledning av svaren erhalls ocksa en bild avréigar som medlemskretsen
anser prioriterade.

1.1 Uppdraget

Uppdraget bestar i att beskriva ekonomiska, pkétisch kulturella samband
mellan Osloregionen och Stockholm-Malardalsregionglied beskrivningen
som bas
Ge underlag for fortsatt dialog kring forutsattranga for utkad sam-
verkan
Ge argument for forbattringar av infrastrukturestréket
Ge generellt stod till den regionala utvecklingsgiangen i bada regio-
nerna

Projektet ska beskriva relationer och kontaktpunktem néringsliv,
transporter, forskning och utveckling, kultur, offiey sektor

Projektet ska beskriva dynamiken i kontakternageckling over tid,
kontakternas relativa betydelse samt beddmningar kontakternas
framtida utveckling

1.2 Definition av "kontaktintensitet”

| detta uppdrag har vi valt att i huvudsak defiaikontaktintensiteten med hjalp
av allmant tillganglig statistik avseende passagévackling, 6vernattningar,
investeringar och foretagsdgande samt den sydsatggtlessa utav grannlan-
det 4gda foretag genererar. Handelsrelationengkling de senaste aren redo-
visas ocksd. Dessa faktorer ar de omedelbart nijfliga och redovisbara och
utgor ett satt att redovisa samspelet mellan regien Som ett kvalitativt kom-
plement till detta har ett antal intervjuer genortgédor att utveckla den bild
som statistiken ger. Som ett tredje moment har rdditeskickats ut till den
Norsk-svenska handelskammarens medlemmar i SveBigdigen har vi ge-
nomfort en analys av landernas handelsutbyte oghgshivsstruktur — och den
roll som huvudstadsregionerna spelar i detta saimBp#a redovisas narmare i
kapitel 3.3 och 3.4.

1.3 Historisk utveckling

Redan langt innan Sverige och Norge var lander ei&oner i modern mening
forekom samverkan och utbyte. Ursprungligen utggerdetta mest av resultatet
av personliga fejder mellan kungar och hévdingan $ick fly och sdka skydd i
grannomraden. Efter nationsbildning i de bada rikantre unioner bildats och
upplosts. Den forsta norsk-svenska unionen varestiltat av ett &ktenskap
mellan hertig Erik Magnusson och hertiginnan Inggbelakansdotter, dotter
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och arvtagerska till kung Hakon Halagg i Norge. Dramade mellan 1319-55
med Magnus Eriksson som kung och 1362-64 med lamsidkan Magnusson
som kung.

Hakans @nka Margareta, dotter till kung Valdemateslag i Danmark, blev
1389 regent i alla tre landerna. Kalmarunionen amelDanmark, Sverige och
Norgeinrattadesdarefterar 1397 men Sverige reste sig under Margaretas efter-
tradare Erik av Pommern och blev aldrig fullt imegt. Under en kort period
under 1449 betraktades dock Karl Knutsson (Bonde) kung bade i Sverige
och i Norge. Men annars hangde Norge alltjamt yastDanmark och fortsatte
s& aven sedan Sverige definitivt genom Gustav Y884 lamnat unionen.

Som ett resultat aKielfreden ar 1814vingades Danmarkvtrada Norge till
den svenske kungemnen i praktikendterupprattade Norge i och med detta
som sjalvstandigt rikened egeparlamentUnionen uppldstes 1905 efter det att
Stortinget den 7 juni forklarat aten svensk&ungen upphort att fungera ocksa
som norsk kung.

Forbindelserna mellan Norge och Sverige alltsa historiskt varinycket om-
fattande.ldag manifesteras utbytéimstgenom en i storatycken gemensam
historia, forekomsten av ett i huvudsak gersamt spraksammanfallande var-
deringar lika kultur och sprak. Utbytet bars fortsatt fri@ngenomde manga
personliga banden 6ver den langa och dppna gransen

Aven vad galler officiella kontaktesch politisk dialog mellan landerna den
mycket omfattande pa alla nivaéften framfor allt ar deekonomiska banden
mellanl&andernaomfattandeNorges och Sveriges handelsrelationer har intensi-
fierats under de senaste aren och under 2009 giogeNom Tyskland som Sve-
riges storsta exportmarknad. Inte minst har deirsfidgssiga utbytet mellan
Goteborg och Oslo kat starkt under senare ar. Avere norska oljeinkoms-
terna har skapat utrymme for betydande norska ievagar i svenska foretag
finns det ocksa Gver 2 500 svenska dotterbolagg®lo

1.4 Nulage

Trots likheterna utpekas i viss man skilda branssben sarskilt intressanta for
framtida internationell utveckling och tillvaxtpaottal. | Sverige handlar detta
framst om olika tillverkningsindustrier, tjanstetath, fordonsindustrin, metal-
lurgi, sdkerhet och skog- och trébranscherna. gblégnas sarskilt intresse off-
shore, havsmiljo, turism och skeppsbranschen.

Daremot delar landerna ett antal inriktningar médslsld tillvaxtpotential.
Dessa branscher ar IT och Telecom, halsoinriktaddykter och tjanster, mil-
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jo- och energiteknik, materialteknik, livsmedelsisehen samt flyg- och rymd-
industrin.

Beroende pa vem som far frdgan rader det deladéngenom huruvida ett i
allt vasentligt likt naringsliv eller ett i storngtstrackning kompletterande (och
darmed ocksa konkurrerande) néaringsliv utgor destabgrogrunden for fortsatt
samverkan och utbyte mellan tva regionala ekonor8ieilen for detta ar flera:

Tillsammans med liknande foretag eller branschardamarbete under-
latta export och utlandslansering mot den 6vrigdde#a genom delad
risk och stérre resursbas

Bade Oslo og Stockholm har primart ett nord-sydlfgkus i
kontakterna (mot Europa). Stockholm har dessutanmtyetigt fokus
over Ostersjon medan Oslos (och Norges) kontakterserats vasterut.
Gemensamt ger detta tillgang till for varandra marknader.

Oslo och Stockholm har gemensamt interesse av tétkas sin
konkurrenskraft i gentemot Europa.

Med en kompletterande naringslivsstruktur kan digstdyala handeln
dra fordelar pa kort sikt i en rad "bestéllar-lev@orrelationer”,
produktutveckling och partnerskap.

Sammantaget verkar dock mycket peka pa att debdin inaringar som de
nationella ekonomierna delar som mycket utav utbygker. En viktig
dimension ar ocksa nationella eller regionala ludkotbudet av tjanster. Inte
minst handlar detta om kunskapsintensiva foretagster — som alltsa i hog
grad efterfragas av den kunskapsintensiva tillvieggindustrin — och som
behover en diversifierad och starkt vaxande kurtdkfér att utvecklas. Ett
sadant forhallande skulle kunna forklara kontaktistteten mellan Oslo och
Stockholmsregionerna. | kapitel 3.4 beskrivs deéianare.

2  Omvarldsperspektiv

2.1 Den nya ekonomiska geografin

Bade de norska och svenska ekonomierna praglasnatéliningen fran varu-
producerande industriella ekonomier till kunskafesisiva tjansteekonomier.
Omstallningen i sig — det som generellt kallas dtiukturomvandlingen — for
med sig en rad effekter i landernas interna fumsséitt och karaktar. Men de
internationella och globala monster for handel otdbyte av varor och tjanster
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som utvecklas paverkar ocksa de respektive landdiratsattningar och nar-
ingslivets utveckling.

Aven om traditionella naringar och platsbundna sgeper fortfarande utgor
viktiga komparativa fordelar — inte minst i NorgehoSverige med betydande
naturtillgangar — blir naringslivet alltmer globsdrat och "rotlost”.

Sammantaget innebar detta att foretag i allt stotsgackning agerar i natverk
som ar beroende av effektiva transporter och snkbbanunikationer. Attrak-
tiviteten for kunskapsintensiva foretag ar beroeadeoch stéller krav pa, till-
ganglighet och kontakt med regionala och intermatfia centra. Investeringar i
transportinfrastruktur anpassas ocksa alltmer ttéstadja de krav som ett inter-
nationaliserat naringsliv stéller — bade i formdmss egna transporter (ofta pa
en internationell eller global nivd) och for attria rekrytera ratt arbetskraft
(ofta pa en regional eller lokal niva). Detta arckst starkt kopplat till regio-
nernas attraktivitet och i forlangningen deras poédia befolkningsstorlek. En
kritisk massa behovs for att kunna forse ett vitalingsliv med den arbetskratft,
service, partners och kunder det stker — vare esigpal kritiska massa befinner
sig geografiskt nara eller pa langre avstand.

Pa den regionala eller lokala nivan ar det deskawbsom leder till atgarder for
att stddja eller skapa det som kallas regionfdirsorEn grundlaggande slutsats
som brukar lyftas fram ar att de lokala arbetsmadlennas omfattning — storlek
och koncentration av féretag och manniskor — spetabetydande roll for en
regions konkurrensférmaga och tillvaxtmajlighetBtand de positiva effekter-
na av regionférstoring eller regional integrati@gkmas; stérre ekonomisk mang-
fald, ett minskat konjunkturberoende, hogre utbiidsintensitet, hogre etable-
ringsgrad av foretag, hogre ekonomisk tillvaxt, réi@rbetsloshet och lagre
sjuktal och beroende av socialforsékringar.

Huvudrollen i denna process spelas av regionalaudchna ekonomier, som i
hdgre grad an nationer blir barare av konkurredsfiér. Lokala marknaders
omfattning — storlek och tathet — har i flera fafl avgérande roll for konkur-
rensformaga och tillvaxt. Storre regioner kan hy@eskilda lokala resurser och
en mangfald av specialiserade verksamheter, sorkagdwurrensfordelar. Stor-
re regioner innebar ocksa stérre lokala hemmameemdade for avsattning
och for rekrytering.

Att storleken spelar roll visar sig i att storrehaétare regioner har hogre till-
vaxt. En viktig forklaring till det ar just den sté lokala marknaden och storre
(och vaxande) branschrikedom, vilket kortsiktige#rstabiliserande faktor som
minskar risken i enskilda konjunkturer och forbéittden samlade marknadens
utveckling. Langsiktigt ar en stor branschrikedomf@rutsattning for kreativa
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korskopplingar mellan olika branscher och kunskaRegionforstoring framjar
darfor innovationsintensiteten och darmed &aven el@nomiska tillvaxten pa
lang sikt.

Institutet for tillvaxtpolitiska studier (ITPS) haen rapport om regionernas till-
stand ar 2006 kommit fram till att storleken pa degionala arbetsmarknaden
ar det som tydligast forefaller samvariera meséiten:

Figur: Antal branscher i LA | regioner efter storlek

JIIIIW

I kombination med en hdg tillganglighet kan stéwol val integrerade funktio-
nella regioner ocksa tka samverkan med kringliggandch i huvudsak lika —
regioner. Hog tillganglighet innebar att angransafuthktionella arbetsmark-
nadsregioner kan integreras med varandra och rdllipg utgor ett reellt alter-
nativ till flyttning — inte minst for att komma #in arbetsléshet och bidragsbe-
roendé’ Detta &r den centrala funktion med vilken regiorierter (alltsd véaxer
samman) och bildar storre funktionella enheter.

| detta perspektiv utgor den fysiska infrastruktues viktig barare av integra-
tion. | Sverige har regionforstoringen lett tilt antalet funktionella arbets-
marknadsregioner har mer @n halverats de senasteeB80Manniskor arbets-
pendlar alltsa allt langre avstand, matchningearpétsmarknaden forbattras,
manniskors kompetenser och erfarenheter tas hiiiteza och foretagen blir

1 ITPS: Regionernas tillstdnd 2006, s. 158. Andpporter som lyfter fram de namnda fordelarna negibnforstoring ar t.ex. Tema-
plan: Vastsverige och den nya ekonomiska geogtadicth Il (Vastra Gotalandsregionen 2003 resp. 2Q@&sim; Regeringens prop.
2005/06:160: Moderna transporter (2005), s. 52Rgeringens rapport: En nationell strategi foraegl konkurrenskraft och syssel-
séttning 2007-2013 (2006), s. 29 f; Nutek: ArsboR2, s. 24 ff.

2 Johansson, Mats m.fl. (KTH, 2006): Polycentrismopocentrism och regionforstoring — Alternativa fetler komplementara utveck-
lingsférlopp, s. 35. Att bidragsberoendet ar minds&rre LA-regioner fastslas dven av Tyréns-TelaraiBusiness Region Goteborg,

2005): Tillvaxt i Goteborgsregion —Ett underlag fégionens tillvéxtstrategi, s. 44 f.
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effektivare och Ionsammare. Manga havdar att régistoringen har natt sin
grans med den fysiska infrastruktur och de trarispetel som finns tillhands
idag. Antalet funktionella regioner kommer interaihska namnvart de kom-
mande decennierna. Men de storre regionala ekomoajiden hogre tillvaxten
och det 6kande valstandet har en direkt inverkareg@ners benagenhet att
handla med varandra. | kapitel 3 nedan beskrivi®ratora lokala och regiona-
la ekonomier vaxer mer och samverkar mer med itaid. | ett europeiskt
perspektiv leder denna insikt till ambitioner adrfysisk infrastruktur i utpe-
kade strak mojliggora och ytterligare forstarkesadan utveckling.

2.2 Den nordiska triangeln i TEN-T

Den Nordiska Triangeln ar EUs sarskilt utpekadespartstrak i Norden. Lan-
karna mellan de nordiska huvudstaderna Képenhatonokisolm och Oslo bil-
dar den triangel av utvecklingskorridorer som arsaa prioriterade i TEN-T
(Trans European Network — Transport). Langs derdiSka Triangelns tre si-
dor bor 8,4 miljoner av Sveriges och Norges samteefelkning pa 13,5 miljo-
ner manniskor. Det gér den Nordiska triangeln siérklass mest dominerande
strdken i Norden. Langs dess tre ben bor ca 80 Swvexiges befolkning och
har produceras ocksa 80 % av dess BNP. 37 av kddatniversitet och hog-
skolor finns har.

Av triangelns tre sidor utgdr axeln Stockholm -@dén dominerande. Har bor
4.5 miljoner manniskor eller en tredjedel av lamdarsamlade befolkning. Av
Sveriges 9 miljoner innevanare finns en dryg tréejéangs denna korridor och
omradets andel av landets BNP &r 41 %.

Av Sverige och Norges sammanlagt 105 universitethaigskolor ligger 46
langs korridoren Stockholm - Oslo.

Av Norges samtliga foretag storre an 100 anstatdeinns 45 % inom denna
korridor. Omradena sydost och sydvast om Oslorakitintressanta da de
ligger i framkant vad galler norsk naringslivsutkiég. Det var har industriali-
seringen i landet startade och det &r har som dmatien av naringslivet star-
tar. Darfor &r man i denna del av landet spedigifesserad av att ta tillvara de
synergier som star att finna i ett narmare samanimetd grannen i 6st. Nar-
ingsmassigt har de ocksa att hantera den storanirtghiaom den omfattande
granshandeln innebar.

2.3 Stockholms 6stliga och Oslos vastliga fokus

Samtidigt har Sverige och Norge traditionellt ocstdriskt haft olika fokus for
sina samverkans- och relationsbyggen. Detta faahd# speglas tydligt i Oslos
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och Stockholms aktiviteter och praglas naturlighssor utstrackning av att den
nationella centrala styrningen utévas harifran.

Redan vid tiden for Kalmarunionens upphérande I&aeige och Norge skilda
geografiska riktningar pa sina relationer. Norgéadie mycket vasterut ver
Nordsjon och Atlanten medan Sveriges fokus |ag isatb riktning — dver Os-
tersjon. Skalen for detta var naturligtvis i hogdypréglat av rent fysiska forut-
sattningar. Kontakter, handel och makt bars i fotstnd pa vatten, och mellan
l&nderna fanns otaliga hinder i form av bergskedgir djupa skogar. Dessutom
paverkades Norge av den danska politiken och deskdastatens intressen.

Det Andra varldskriget innebar egentligen att desaditionella monster och
geopolitiska intresseriktningar forstarktes. Sverigom klarade sig undan akti-
va krigshandlingar, sag sig inte nédsakat att sidlk@nser eller férsvarspolitisk
samverkan i nagot av de tva block som uppstoderrlaigstiden. Norge dar-
emot, som intogs och levde under tysk ockupatidg, @norlunda pa saken.
Medlemskap i Nato och en néara koppling till Stadorhien och USA var en
naturlig foljd av erfarenheterna. Sverige (och &) var, kanske av goda skal,
mer tveksamt till att utgéra grans mellan de tv@ckén som bildats som ett re-
sultat av kriget.

| vilken utstrackning dessa historiska forhallandaktiskt paverkar dagens re-
lationer och regionala marknadsforingsinsatserartstt sia om. Man kan dar-
emot konstatera att investeringsframjande verksamli&tockholm i hog ut-
strackning bedrivs och riktar sig sterut. InvesBiwveden Agency har kontor i
Indien, Japan, Kina och USA och det rader storti$opd dessa omraden som
potentiella investerare i den svenska marknadBlorge ar bilden mindre ensi-
dig. Med 6ver 30 kontor runt om i varlden har ¢idempel Innovasjon Norge en
storre och mer spridd nérvaro runt om i varlden.

2.4 Kulturella skillnader

| nagon man kan dock den historiska skillnademdéinas kontaktytor ha pa-
verkat naringslivets traditioner, praxis och fupkigsatt. | de intervjuer som
genomforts patalas till exempel att det norskanugtivet ar mer hierakiskt,

mindre konsensusdrivet och i vissa fall mer topps®etta leder, enligt vissa,

till storre risktagande — och i vissa fall en sttsnabbhet och effektivitet. | mot-
sats ar det svenska naringslivet mer praglat agéwsus och forankring. Darfor
anses det ocksa leda till mer langsiktigt beteati@beslut som fattas oftast ar
val férankrade. De initiativ och investeringar sganomfors atnjuter stort och
brett stod i organisationerna och blir darmed réegséiktiga och uthalliga.

P& det svenska exportradets hemsida star foljahtiesa:
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Man vill komma till avslut sa fort som mdjligt. &l forhandlare
ar action-inriktade och tar garna risker. Man fattsnabba beslut
som kanske inte alltid &r s genomtankta.

Beslut ar inte alltid definitiva. Det man kommitdens om kan
komma att &ndras senare, varfor allt bor bekragksftligen.
Muntliga 6verenskommelser har tidigare nastan viaagel for att
ge utrymme for flexibilitet. Kontrakt brukar intara sa precisa
och detaljerade, avtalen har mer karaktar av ranad\vdurister
medverkar oftast inte vid upprattandet av avtal.

Norrméan ar pratglada och kommunikativa och lika gdgssnare
som svenskar. Norrm&n menar inte alltid vad de sagk lagger
inte alltid alla kort pa bordet.

Norrman har inte s& mycket prestige i forhandlingérde inte

kan kompromissa. | Norge tar man i viss man salarsom de
kommer. Det uppfattas inte som oetiskt att brytaetl, vilket
forklaras med att flexibilitet sa att saga ing&ten norska mentali-
teten.

3 Storstadernas betydelse for tillvaxt

| teorin om den nya ekonomiska geografin som ktefdeskrivits i kapitel 2.1
ovan spelar storstéderna och storstadsregionerbatgdande roll.

Specifikt bidrar de till framfor allt tre viktigauhktioner i den ekonomiska till-
vaxtprocessen. For det forsta ger storstadsregigeeom sin marknadsstorlek
olika typer av skalfordelar. For det andra ar $amisregioner genom sin mark-
nadsstorlek centrum for kunskapsproduktion och &ktiritensiva verksamhe-
ter. FOr det tredje ger den stora marknaden betl@ld&onsumtionsfordelar.
Dessa tre funktioner attraherar bade manniskor foogtag till regionen och
denna 6msesidiga tillvéxt forstarker de tre funkéiona i en positiv spiral. | [an-
der som Sverige och Norge ar denna attraktionskratydligare. | ett europe-
iskt perspektiv finns det egentligen endast enstdsregion i Norge och 2, el-
ler mojligen 3, i Sverige. Det glesa och relatiital befolkningsunderlaget
"racker” endast till ett fatal riktigt stora agglenationer. | dessa stora stader
samlas darfor omfattande och viktiga delar av l&dpecialiserade naringsliv
och de stod- och leverantorsfunktioner som desmasbher nyttjar.
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3.1 En storre och alltmer storstadsorienterad varld

Over stora delar av varlden har urbaniseringenpgétt lange, men under de
senaste tva seklerna har stadernas globala baiglamdel flerdubblats. | dag
bor ungeféar halften av jordens befolkning i stader.

For Sveriges och Norges del har storstadsexpansionger de senaste decen-
nierna pa liknande sétt lett till att mer &n habedolkningen numera bor i ndgon
av storstadsregionerna. Samtidigt som befolknipgsedséattning och i &n hogre
grad den ekonomiska produktionen, koncentrerats tithede stora stader har
den regionala och lokala nivans frihetsgrader @etom den sedan decennier
pagaende liberaliseringen av internationell hamal rérlighet som NAFTA,
GATT och inte minst EU bade &r uttryck for och eripa.

Till detta kommer att handel, kapitalrorelser ochflgttningar har vuxit som en
folid av snabbt sjunkande kostnader for transpartér informationsoverforing.
Den dkade rérligheten och de vaxande informatiddsiha 6ver nationsgranser
tycks ha minskat nationalstatens betydelse och ligdgtlelsen av dvernationel-
la organ som EU. Den globala ekonomiska utveckhnigar darmed i vaxande
grad blivit beroende av utvecklingen i de nya hdsttgverkens tunga noder,
dvs. storstaderna.

For Sverige och Norge, och sékerligen ocksa forati@hder, galler att dyna-
miken i dagens néaringsliv till stor del ar relatétdl utvecklingen inom tjanste-

och servicenaringarna och att saval nyforetagandetilvaxt inom dessa nar-

ingar tycks vara koncentrerad till storstader d¢ire universitetsstader. Det &r
ett talande faktum att fastighets- och uthyrningss@mhet tillsammans med
foretagstjanster nu svarar for en storre del avsdehska naringslivets forad-
lingsvarde an hela tillverkningsindustrin (350 j@mfmed 310 miljarder ar

2003 enligt Arsbok 2005, NUTEK).

| forskningen om urbanisering och tillvaxt stallsigdlaggande fragor kring hur
stader samspelar ekonomiskt med varandra och hueklenomiska tillvaxten
hanger samman med stadernas utveckling. | linje mpgdiraget har ar samspe-
let mellan Oslo och Stockholm av sarskild betyddilssom det faktum att de
bada utgor sina respektive landers enskilt st@stamomiska centra.

Det faktiska innehallet i samspelet behandlas ikeasmande kapitel. Har inle-
der vi med en odversikt dver staders tillvéxt octybelse, deras produktionsfor-
delar, kunskapsroll for att slutligen beskriva stadernas konsumtionsfordelar.

3.2 Storstadernas tillvaxt

Som en foljd av urbanisering och befolkningstillvdrar staderna bade blivit
fler och storre i saval Europa, Asien som USA. @lblokade antalet stader
med fler an 100 000 invanare med 62 procent aré0 $2000.

Trots denna dynamik bodde drygt en tredjedel aldeas stadsbefolkning ar
2000 i stader med farre an 100 000 invanare. Erféj@atse mellan varldens
stader 1960 och 2000 visar att férdelningen paaaditorleksklasser ar forvan-
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ansvart stabil ver tiden. | manga lander harlvajierket sma och stora stader
samexisterat i fasta storleksproportioner undesesi@ste 100 aren.

Aven Sverige och Norge utmarks av relativt sma ameigionala férandringar
av befolkningens fordelning. Daremot karaktérisedassenare decenniernas
stads- och regionutveckling av tillvaxt, regionfdring och inomregional for-
tatning. Mellan ar 1970 och ar 2003 6kade de temska storstadsregionernas
andel av landets folkméangd séledes fran 42 tilpgitent. Ar 2008 hade stor-
stadsregionernas andel 6kat med ytterligare tregmtenheter. Som framgar av
tabellen nedan mer &n halverades antalet lokakisaniarknadsregioner i Sveri-
ge under perioden 1970-2603

Figur 2  Antalet lokala svenska arbetsmarknadsregioner (LA) 1970-2003.
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| Norges sex utpekade storstadsregioner har befgkn vuxit med 20 % eller
mer de senaste 30 aren. Tillvaxten har relativtveett starkast i Stavangerregi-
onen (+50 %), foljt av Tromsdregionen (+ 48 %) daistiansandsregionen (+
33 %).

3.3 Marknadsstorlek och skalfordelar

| en stor och tat region ar det mojligt for forezagatt dra nytta av olika slags
skalfordelar. En stor marknad mdjliggor, for datstd, en stdrre produktionsvo-
lym &n en mindre marknad. Detta ger kostnadsfordétatsatt att styckkostna-
den faller med véxande produktionsvolym. Skélehinilerna skalférdelar av
detta slag ar vanligen att en verksamhets fastm&der kan fordelas pa allt fler
enheter nar produktionsvolymen véxer. Att mangaasiodustriforetag har
hoga fasta kostnader och darmed kan dra nytta alfosttelar framstar som
uppenbart. Men aven mindre industriféretag ochstgiiéretag har ofta fasta

% Indelningen av arbetsmarknadsregionerna har imdeads sedan 2003.
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kostnader av ett eller annat slag, t ex i form edning, administration och
marknadsféring. Mindre foretag kan saledes ocks&apa produktion i storre
skala. Skillnaden mellan stora och sma foretagttadavseende ar bara att de
férra vanligen torde kréava en stdrre marknad asetare for att kunna dra nytta
av dessa fordelar.

Skalfoérdelar kan ocksa vara externa, d v s beratpforetag pa olika satt kan
dra nytta av varandras aktiviteter. Dessa fordéddas ofta in i tva undergrup-
per: branschspecifika fordelar och fordelar sonpakeaav den stora marknadens
mangfald.

De branschspecifika skalférdelarna, som iblandasatlamlokaliseringsfordelar,
skilis mellan fordelar som beror pa samutnyttjaadenlika produktionsinsatser
och pa effektivitetsvinster kopplade till arbetskmadens storlek. Genom sin
sammantagna storlek kan foretag i en viss brarsdtaltill sig specialiserade
foretag som levererar insatsvaror och konsulttginsth darigenom gora kvali-
tets- eller kostnadsvinster. Samlokaliserade fgrb& vidare stérre mojligheter
an geografiskt utspridda féretag av samma slagttthera fér branschen i fra-
ga specialiserad arbetskraft.

Genom kunskapsspridning kan darutéver geografisktiade foretag inom en
viss bransch, eller sa kallade foretagsklustenavifdrsprang avseende t ex pro-
duktutveckling jamfort med andra foretag i branscHee kan ocksa bli effekti-
vare genom att personalen i olika foretag lar aandra i samband med att de
byter jobb eller genom att de traffas pa fritidBet ar denna typ av fordelar
som ligger bakom de kluster av likartade foretam $@r utvecklats i till exem-
pel Goteborg (bilindustri), Kista (IT), etc.

Den andra typen av externa skalférdelar uppstdodatt vissa verksamheter
tycks utvecklas battre i en miljo som praglas ar stangfald. Den typen av
fordelar beror kanske framst pa overféring av idéeh kunskap. Eftersom
mangfalden vaxer starkt med vaxande marknadsst(séeliagrammet pa sidan
8) utvecklas dessa verksamheter béast i stora region

For en stad som vaxer tenderar storleken och migiegfatt oka i vaxelverkan
vilket gor att produktivitets- och befolkningstifixten i en storstad i stor ut-
strackning kan bli sjalvgenererad. Mgjligheterntiateragera och bygga nét-
verk Okar likasd med vaxande storlek. Darfor teaddrdde produktion och
konsumtion av manga olika slag av specialiseradervach tjanster att kon-
centreras till de stora regionerna med deras gynmea forutsattningar for
korsbefruktning och fornyelsekraft.

3.4 Kunskapsrollen

Vissa, till exempel Nobelpristagaren Paul Krugmaenar att férdelar av stora
marknader som framhalls i moderna rumsliga ekonkemaalyser ar fordelar

som skapas av lokalt kunskapskapital och lokaltskapsutbyte snarare an av
marknadens storlek. Statistiska analyser visar &agsnomgaende att kun-
skapskapitalet tycks ha en avgoérande betydelserf@tad eller regions utveck-
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ling; ju fler valutbildade desto storre befolknitihgaxt. Framforallt tycks an-
delen sysselsatta med vad som i Sverige skulle &iailas mellanutbildning
(motsvarande gymnasium och kort hdgskoleutbildniag)a viktig. Vidare
framgar klart att tillvaxten blir lagre ju hogre dei som var sysselsatta inom
tillverkningsindustri. Andelen arbetslosa i utgdéget visar sig likasa ha en
negativ inverkan pa tillvaxten.

3.5 Konsumtionsfordelar

Storstadens fordelar ur produktions- och arbetsnatsynpunkt stalls ofta
mot dess nackdelar som livsmiljo. Annorlunda utttyér det vanligt att se stor-
stadsutvecklingen som en frdga om balans mellaetdrerande och utspri-
dande eller drivande och bromsande krafter. Odbrdiar skalférdelar av olika
slag ses som den framsta drivande kraften, s&kegionplane- och trafikkonto-
ret (1998).

Till bromskrafterna och storstddernas mest franatnde nackdelar hor trangsel,
trafikkder och dartill relaterade miljoproblem. héten av boende och foretag
gor att mark-, lokal- och bostadspriser blir avsevidgre an pa andra hall.
Dessutom karaktariseras storstader, bade i SvedgeNorge och internatio-

nellt, av en hog brottslighet. Kéer och trang$eiga bostadspriser och hég
brottslighet kan med andra ord ses som "motkraiterh forhindrar en an storre
befolkningskoncentration till stora stader.

Foljande uppgifter, som avser storstader i USA acthamtade fran Glaeser
(1998), visar hur nagra storstadsegenskaper hdageman med folkmangden.

Procentuell férandring om
folkmangden 6kar med 10 procent

Léner 1,0
Levnadskostnader 1,6

Huspriser 1,9

Uppgiften i tablans forsta rad visar att I6nenivdixer med vaxande folk-
mangd; den 6kar med en procent nar folkméngden rdkartio procent. Av det
foljer att &ven produktiviteten dkar med véaxandmlek, annars skulle foreta-
gen inte kunna betala hogre I6ner.

Av den andra raden framgar att levnadskostnadékaad 6kar med vaxande
folkméngd, 1,6 procent nar folkmangden dkar megtarent. Den tredje raden
i tabellen visar att 6kade boendekostnader arildigi/skal till att levnadskost-
naderna stiger med vaxande folkmangd. Att levnastsiemlerna stiger mer &n
I6nen nar folkmangden vaxer indikerar att realldaaminskar.

Sett fran ett ekonomiskt jamviktsperspektiv borégré reallon leda till utflytt-
ning. For att ekvationen skall g& ihop maste s@ederstaden ha andra forde-
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lar, t ex battre karriarmojligheter, rikare servitteid eller kortare resor for att
utnyttja denna typ av utbud.

P& konsumtionsomradet borde det da rimligen rayasi fordelar som har att
gora med att storleken mojliggor utbud aven pa demadar efterfrdgan per
capita ar mycket 14g. Opera ar ett bra exempelturtkitoud som kraver en
forhallandevis stor stad for att bara sig.

4  Interregionalt perspektiv

Med ledning av resonemangen i kapitlen ovan kan drarett antal slutsatser.
Strukturomvandlingen mot ett alltmer kunskaps- gé&hsteinriktat naringsliv ar
relativt l1angt kommen i bade Sverige och Norge.ubirer ar bada landerna sa
pass sma och glesbefolkade att endast ett fatal stader kan existera. Mycket
av landernas hogteknologiska industri och kunskdpssiva tjanstesektorer
koncentreras darfor till dessa stader och storstadstar for stora andelar av
nationernas ekonomiska tillvaxt. | avsnitten neth@skrivs nagra aspekter av
det utbyte som sker mellan Stockholm och Oslo. dtan&apitel (5) beskrivs
oversiktligt principerna for handel mellan regionmech darefter varuflodena
mellan huvudstadsregionerna.

4.1 Utbytets/samverkans karaktar & intensitet

Det verkar finnas stod for uppfattningen att kotgaka mellan Oslo- och
Stockholmsregionerna ar intensiva. Det finns dogledning att redan inled-
ningsvis kommentera bristen pa regionaliseradssifatil foljande exempel lis-
tas passagerare pa flyget mellan staderna, hogefiéttningar, investeringar,
handelsrelationer och antal anstéllda i foéretaga&mdgrannlandet. Detta base-
ras dock pa nationell statistik, och antaganderterddfor goras for koncentra-
tionen av dessa relationer mellan just huvudstgisnerna.

Passagerare mellan Oslo och Stockholm och dvriga No rdiska
huvudstader

Resandet med flyg mellan de nordiska huvudstad@rmmanfattande. | tabellen
nedan visas det totala antalet passagerare i dedrelationerna. De hdga siff-
rorna mellan Képenhamn och Oslo indikerar en mytkig kontaktintensitet,
men kvalificeras av det faktum att en valdigt higlel av de resande ar trans-
ferpassagerare som ska vidare ut i varlden medinjetitboud som framfor allt
SAS erbjuder fran Képenhamn/Kastrup.
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p
Passagerartrafik mellan Oslo och de nordiska

huvudstaderna, totalt a ntal passagerare
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Resandet mellan Oslo och Stockholm har 6kat mankadér framfor allt sena-
re ar, och ligger nu pa drygt en miljon passageparedr. Sldende ar ocksa det
relativt ldga resandet mellan Oslo och Helsingféssen om aven detta har 6kat
pa senare ar motsvarar resandet till Helsingfodasinen fjardedel av volymer-
na till Stockholm och en femtedel av resandekiiipenhamn.

Samtidigt &r det vart att notera att de storstdirssonerna i termer av antal
passagerare fran Gardemoen ar inrikes:

1. Trondheim, ca 1 634 000

2. Bergen, ca 1592 000

3. Stavanger, ca 1 361 000

Helsingfors kommer forst pa 7e plats bland utrilessicationerna.
Statistik fran Arlanda uppvisar liknande relatign@en med en viktig skillnad.

Resandet till Helsingfors ar vasentligt mer omfatea fran Arlanda an fran
Gardemoen.
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Passagerartrafik mellan Stockholm och de
nordiska huvudstaderna, totalt antal
passagerare
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Kallor: Eurostat/avia &www.osl.no, Luftfartsstyrelsen

Mellan Stockholm och Kdpenhamn reste 2008 cirkeDA 000 passagerare,
mellan Stockholm och Oslo 970 000 och mellan Stobkhoch Helsingfors
cirka 750 000.

Hotellnatter

Trots ett hogt resande mellan Oslo och Képenhamaaéska hotellbvernatt-
ningar i Oslo relativt sett fa. Detta kan vara edikator pa att resandet i hdg
utstréackning utgors av transfertrafik som tidigagennts. Enligt figuren nedan
dominerar svenskar bland de nordiska gasternaigévér ocksa det enda av
grannl&nderna vars besodkare okar i antalet gastnaislo.
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Hotellbvernattningar i Oslo efter
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Aven om svenskarnas dominans i Oslo inte fullt etsvaras av norsk domi-
nans i Stockholm sa star normannen for den klars&t andelen hotellnatter av
de nordiska grannarna i Stockholm. Aven har symkiolms storre utbyte

med Finland och Helsingfors i hotellsiffrorna, datmarna ar vanligare hotell-

gaster i Stockholm an danskarna.

Men norrméannen 6kar ocksd mest i Sverige och trenvaekar halla i sig. |

januari 2010 stod norska besdkare for flest vemmagar i Sverige som helhet,
med 164 400 gastnatter, foljt av Danmark med 131 QA stod i jamforelse
for 15 400 hotellnatter i Sverige under samma kerio

-~

4 A\
Hotellévernattningar i Stockholmsregi-
onen efter nationalitet
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Investeringar
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Fran ett lage for cirka tio ar sedan da de tre iskedgrannlanderna investerade
ungeféar lika mycket i Norge har bilden férandraisevart. Sverige investerade
2007 mer i Norge &n Danmark och Finland tillsamm®&uetta &r en trend som
haller i sig enligt den senaste statistiken. Soltiebi ovan ocksa visar har den
svenska investeringsvolymen tredubblats i Norgempappt tio ar vilket ar en
markant 6kning.
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Sverige dominerar ocksa de norska investeringagnarinlanderna. Under mot-
svarande period har det skett en fordubbling askeinvesteringar i Sverige
och den norska dominansen i Sverige &r an mer aczrad. Norge investerar
dubbelt s& mycket i Sverige som i Danmark och Fithdllsammans. Ett viktigt
omrade &r den finansiella sektorn dar norska ievast, baserat pa en stark ka-
pitalbas, gjort strategiska investeringar i demska marknaden.

Stark tillvaxt i landernas handelsrelation

Figurerna som hittills presenterats pekar allammsa riktning. Det rader en
stark tillvaxt i Sveriges och Norges handelsrefsio Som visas nedan har den
svenska exporten till Norge tkat med ca 14 % pa bar ar. Det motsvarar un-
gefar en fordubbling av den totala handeln vamdm ar. Norges export till
Sverige har 6kat annu mer. Under samma period ¢ttedenorska exporten till
Sverige med 21 %.

Export i SEK (Mkr)
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Av grannlandet genererad sysselséattning

Sammantaget innebdr de omfattande investeringaona lserorts ovan att
manga svenskar ar sysselsatta i foretag som ae#t eller delvis — av norska
intressen. Som figuren nedan visar ar sysseldaterordiskt agda foretag en
bra bit 6ver 150 000 personer i Sverige — gangké jardelat mellan Danmark,
Finland och Norge. Bland norska och danska agamardwar tjansteféretagen,
medan industriféretagen dominerar det finska agande
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Tittar man pa det utlandska agandet i storre detddjfor enskilda branscher ar
till exempel den svenska IT-sektorn i relativt stiéstrackning utlandséagd. Har
skiljer sig ocksa karaktaren pa de nordiska dgasmasska innehav. Bland de
utlandsagda IT-foretagen i Sverige ar en stor gdaav amerikanska och nors-
ka intressen. Danska och finska agare har intenimga utstrackning intressen i
svenska IT-bolag. Skulle grafen innehalla utlandsagqdustriforetag skulle
sannolikt den finska stapeln vara markant hogre.
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Vad galler sysselsattningen i utlandsdgda IT-f@gretimminerar de tidigare
namnda nationerna som alltsa star for det stogaadet. Flest svenskar ar allt-
sa sysselsatta av IT-foretag med amerikanska octkaagare.
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Totalt sett sysselsatter norska, finska och darigketag cirka 30 % av alla

svenskar som finner sitt arbete i utlandsagda dgreEorhallandet &r i stort sett
detsamma i Norge. Svenskkontrollerade foretag &@ai7 for cirka 32 % av

sysselsattingen i utlandskontrollerade foretag rgdo Det ar ocksa svenska
intressenter som till antalet ager flest foretapige.

4.2 Utbytets/samverkans "varde” & stabilitet

| detta stycke baseras resonemangen i huvudsakaifakiva kallor i form av
intervjuer och enkéter. | projektet har genomf@ttsantal intervjuer med fore-
tradare for norska och svenska foretag och orgamiss’. Respondenterna har
fatt svara pa fragor rérande samverkans innehdlikréfter och hinder. Dess-
utom har en enkat skickats till den Norsk svenskadelskammarens cirka 100
medlemmar i Sverige. Sammantaget har detta getkethaterial och en mang-
fald av synpunkter som sammanfattats och samméasiatian.

Huvudbudskap fran intervjuer genomforda i Norge

« Samarbete maste vara funktionellt och baseratktigsia behov.

e Samarbete inom naringslivet ar i viss man styrt adtv Oslo och
Stockholm &r saten for huvudkontor och beslutsfatt@ viss man
skillnad mot Goéteborg).

o Skillnader i foretagskultur &r en utmaning, i sédmgrad vis a vis
Stockholmsregionen &n vis a vis Goteborgsregionen

* Se lista pa intervjuer i bilaga.
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¢ Konkurrensen mellan Stockholm och Géteborg pré@isios relationer
inom naringspolitiskt samarbete. Oslo ké&nner en llitet gentemot
Goteborg

« Eftt battre samarbete pa politisk nivd mellan regioa skulle fa
positiva konsekvenser for samverkan inom en radsasektorer

Huvudbudskap fran intervjuer genomférda i Sverige

« Det har skett oerhort mycket bara de senaste Brnfinns tecken pa
verklig integration mellan landerna — Norge ar adgom hemmaplan

» Foretagskontakterna Okar bade mellan olika foretam ocksa inom
samma bransch.

e Allt fler svenskar jobbar i Norge. Det 6kar kontgkirna och underlat-
tar samverkan och narheten mellan landerna

« Grunden till kontakterna gar mellan huvudstaderesa 1G6teborg skall
inte underskattas med tanke pa betydelsen av sigippiorge

e Ett grannland ar ofta det forsta steget i en uséarsering, Norge och
sarskilt Oslo ar mycket viktigt utifran detta.

* Det finns en tendens att samarbetet blir tagegiféet och i Stockholm
ar det mer fokus pa Europa, Asien eller USA. "Jagrier inte till nagot
norskt foretag i Stockholmsregionen”

Samverkan med Oslo sker via en rad olika natvdék pcksa andra
stader ingar)

Det behovs en bredd i samverkan bade vad galleatieroch form.
Interreg-programmen har skapat manga samverkaegproj

5 Principer for handel mellan regioner

Grunden for resonemanget som har anvands for sitribe intensiteten av ut-
bytet mellan Oslo och Stockholm star att finnatistem generellt kallas "gravi-
tationsmodeller”. Sddana modeller anvander i digkdorer for att forklara stor-
leken av flodena mellan tva platser i det geogkafisummet. Vilka faktorer
som véljs kan variera bade i antal och karaktan orefattar i allmanhet atmin-
stone dessa tre faktorer:

Storlek
Avstand
Affinitet

Ju storre en ort eller regional ekonomi ar — i v befolkning och inkomster

— desto stdrre ar ocksa sannolikheten for handsiuimed kringliggande orter
och deras ekonomier. Detta grundar sig i naringtivmangfald, marknadens
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efterfrdgan och produktionsformaga. En stor rediéde producerar och kon-
sumerar mera — och en del av efterfrdgan importeedan en del av produk-
tionen exporteras. Darmed forvantas handel ochteitbivecklas i linje med
den regionala ekonomins storlek.

Att avstandet mellan tva regionala ekonomier, oetlar omraden paverkar ut-
bytet dem emellan kan till synes vara sjalvklakalst for detta &r primart att
transportkostnader paverkar en varas pris och dhkoekurrenskraft. Ju lang-

re nadgot maste transporteras, desto stérre bltnadsn, vilket paverkar en va-
ras eller tjansts konkurrenskraft. Darfor ar detegellt sa att regioner och orter
har ett stdrre samspel med sin ndra omgivning.spanter dver en landsgrans —

i detta fall dver EU-grans- kan ocksé& innebéra kostnader som péverkar han-
delsvolymer. | sammanhanget far anda avstandeamédslo och Stockholm
anses vara relativt kort.

Den tredje faktorn, affinitet, avser de regionakoreomiernas karaktaristika,
och i vilken utstrackning de "liknar varandra”. eétth koncept ingar till exempel
naringslivsstruktur, kultur och sprak som, ju mkalekonomierna ar, paverkar
handelsutbytet i positiv riktning genom att sankaler for samspel.

5.1 Omfattningen av handeln mellan Stockholm
och Oslo

Med hjalp av principer hamtat fran det teoretiskaonemang som forts ovan
samt med material fran Varuflodesundersckningem Z80KA) och branschda-

ta frdn SCB och SSB har féljande beréakning av hianaellan just huvudstads-
regionerna i Norge och Stockholm genomforts. Berdden ar gjord med en

rad antaganden som gor att den ger en fingervismngmfattningen av han-

deln mellan just Stockholm och Oslo. Det ar vértnatera att undersékningen
ar 6 ar gammal samt att den inte omfattar utbytefjémster — nagot som idag
representerar en mycket stor del av utbytet médfiaderna.

5.2 Varufloden fran Stockholm till Oslo

Den storsta andelen av Sveriges varufloden titingtet kommer fran Stock-
holms lan och generellt & handeln med utlandekdsrcentrerad till de tre
svenska storstadsregionerna.

® Férutom handelsavtal finns mellan Norge och EU&eigtgdende s& kallat associeringsavtal som imnebé
manga dmsesidiga rattigheter och forpliktelser aBacavtal har EU upprattat med tre Efta-landerghior

Island och Lichtenstein. Det betyder i principdetssa lander omfattas av den inre marknadensftagsii

26 Analys & Strategi



Totala varufloden fran Sverige till utlandet

Vikt 1000 | Varde milj Andel vér-

ton kr Andel vikt | de
Stockholms lan 3146.936| 35106.39 21.9% 22.6%
Vastra Gétaland 2590.556| 28075.32 18.0% 18.1%
Skane lan 1787.581| 19546.18 12.4% 12.6%
Jonkopings lan 629.6785| 6719.505 4.4% 4.3%
Ovriga lan 6210.424 65695.9 43.2% 42.3%
Totalt 14365.18| 155143.3 100.0% 100.0%

| volym raknat gar huvuddelen av varuflodena fr&ansk industri och parti-

handel till Tyskland, Finland, Norge och Danmarlet &r produkter med rela-
tivt laga varden per vikt som exporteras till Fimda Norge och Danmark. Ex-
porten till évriga lander har ett hogre varde piit.vDetta ar en funktion av

transportkostnadernas andel av varans varde -t \kke motivera hogre kost-
nader for transporter for hogvardigt gods och dé@ranesattning p&d mer avlags-
na marknader.

Fordelningen av varufloden fran Sverige fordelat pa mottagarlander

Varde Andel av|Andel av

Vikt miljoner | Sveriges | Sveriges | Kvot var-

1000-ton | kr vikt varde de/vikt
Norge 7207 68114 9.6% 7.6% 0.79
Finland 7311 52014 9.7% 5.8% 0.60
Danmark 6859 59016 9.1% 6.6% 0.72
Tyskland 13594 | 112256 18.1% 12.5% 0.69
Amerika 2535| 149500 3.4% 16.7% 4.95
Asien o Oceani-
en 6606 89860 8.8% 10.0% 1.14
Ovriga lander 31022 | 364305 41.3% 40.7% 0.99
Totalt 75134 | 895065| 100.0%| 100.0%

Som tabellen indikerar ar Norge ett stort mottayatlav varufloden fran Sveri-

ge. Stockholms lan ar det lan i Sverige som harstiésta andelen av de svens-
ka varuflodena till sdval Norge som Oslo. Osloaeddiar beréknats utifran att
43 procent av parti- och agenturhandeln i Nordekaliserad till Oslo.

Fordelningen av varufloden fran svenska lan till No rge och Oslo

Norgeandel vikt Norgeandel varde | Osloandel
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Stockholms 1&n 2.1% 1.7% 0.9%
Vastra Gotaland 1.7% 1.4% 0.7%
Skane lan 1.2% 1.0% 0.5%
Jonkodpings lan 0.4% 0.3% 0.2%
Ovriga lan 4.1% 3.2% 1.8%
Totalt 9.6% 7.6% 4.1%
5.3 Importen fran Oslo

Pa samma satt som varuflédena till utlandet haheitudsakliga ursprung i de
svenska storstadsregionerna ar ocksa varuflodeira dtlandet till Sverige
starkt koncentrerade till Stockholms lan och Va&i#alands lan. Stockholms
lan har daremot en betydligt hogre andel av detrimkande vardet &n den in-
kommande vikten. Det innebér att Stockholm — tilseans med Vastra Gota-
land — &r en viktig importregion for hogvardigt godSverige. Samtidigt visar
tabellerna nedan att Goteborg ar en mycket viktigdrthamn och star for stora
delar av den totala svenska importen bade vadrgékieoch vad galler varde.

Varuflodesandel fran utlandet fordelat pa lan

Lan Andel vikt Andel varde

Stockholm 9.5% 26.9%
Vastra Goétaland 53.9% 37.7%
Skane 5.6% 8.3%
Ovriga 30.9% 27.2%
Totalt 100.0% 100.0%

Varufloden fran utlandet fordelat pa lan

Lan Vikt 1000 ton | Véarde milj kr

Stockholm 6368 141120
Vastra Goétaland 36294 197892
Skane 3797 43648
Ovriga 20823 142907
Totalt 67282 525567

Fran Norge kom 2004/2005 varor till Stockholms iied en sammanlagd vikt
pa nastan 1 300 ton. Vardet var 18,6 miljarder kr.

Varufloden fran Norge fordelat pa lan

Lan

Vikt 1000 ton

Varde milj kr
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Stockholm 1292.491 18633.79
Véstra Gotaland 7366.47 26130.09
Skane 770.6642 5763.376
Ovriga 4226.374 18869.75
Totalt 13656 69397

Fran Oslo kom varor till Stockholm 2004/2005 medsammanlagd vikt pa
nastan 556 000 ton. Vardet var drygt 8 miljarder\drdet per ton ar hogre i
handeln mellan Oslo och Stockholm &n mellan Oslo @eriga svenska lan.
Oslos andel ar berdknad efter Oslos andel av N@ageselsattning i parti- och
agenturhandeln som var 43 procent 2004.

Varufléden fran Oslo

Lan Vikt 1000 ton Varde milj kr | Kr/kilo

Stockholm 555.7713 8012.529 | 14416.95
Vastra Gotaland 3167.582 11235.94 | 3547.165
Skane 331.3856 2478.252| 7478.453
Ovriga 1817.341 8113.992| 4464.761
Totalt 5872.08 29840.71| 5081.796

Totalt utgor varufléden fran Norge cirka 20 % aweBges import i vikt, och 13
% av Sverige import i varde.

6 Slutsatser

| foreliggande rapport har vi vid flera tillfallepekat pa riskerna med att dra
alltfor langtgaende slutsatser baserat pa detitiliiga statistiska materialet.
Handelsrelationer och import- och exportvolymerosggas pa nationell niva
och det &r endast via vissa branschers regionaiielsir vi kan gora antagan-
den om den mellanregionala handeln. Till dettaléggas att handelsstatistiken
inte omfattar handel med tjanster vilket interviupekar pa ar en mycket vik-
tig del av utbytet. Sammantaget har statistikenametal intervjuer, litteraturstu-
dier och en enkat utgjort input till rapporten. Betbaserat pa dessa kallor som
konsultteamet dragit dessa slutsatser.

Stora skillnader och viktiga likheter

Tillsammans med liknande foretag eller branscher ka samarbete
underlatta export och utlandslansering mot den éviga véarlden ge-
nom delad risk och storre resursbas
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Pa viktiga omraden ar det norska néringslivet aeftorlunda an det svenska. |
Norge agnas sarskilt intresse offshore, havsntiligsm och skeppsbranschen. |
Sverige fokuseras sarskilt pa tjanstesektorn, fusthalustrin, metallurgi, séker-
het och malm-, skog- och trdbranscherna. Dessasditan skapar begransade
kontakter. Daremot delar landerna ett antal infiigar med sarskild tillvaxtpo-
tential. Dessa branscher ar IT och Telecom, hal&béwle produkter och tjans-
ter, miljo- och energiteknik, materialteknik, livegelsbranschen samt flyg- och
rymdindustrin.

Med en kompletterande naringslivsstruktur kan den blaterala
handeln dra fordelar pa kort sikt i en rad “bestallar-
leverantorrelationer”, produktutveckling och partne rskap.

Bland de strukturerande skillnaderna mellan lanaerméaringsliv, kultur och
perspektiv finns det geografiska fokuset for badstohiska och nutida
samhéaleliga kontakter. Aven om bade Oslo og Stwokihar priméara nord-
sydliga fokus i kontakterna (mot Europa) sa hac&tolm dessutom ett tydligt
fokus éver Ostersjon medan Oslos (och Norges) keettdokuserats vésterut.
Att detta delvis baseras pa historiska forhallandem skapat en delvis
annorlunda foretagarkultur, men ger samtidigt ditig till for varandra nya
marknader.

Oslo och Stockholm har gemensamt interesse av attédeka sin
konkurrenskraft i gentemot Europa och kan dra nytta av
varandras natverk i hittills icke penetrerade marknader.

Handeln mellan landerna — och huvudstaderna — ar
omfattande

Tillganglig statistik bekréaftar att Norge och Swgriar bland varandras vik-
tigaste, om inte den viktigaste, handelspartneass&yerarsiffror pa flyget,
antal hotelldvernattningar, korsagda foéretag oaresteringsvolymer over
granser pekar sammantaget pa ett val utvecklatrsateaoch hog kontakt-
intensitet.

Landernas karaktéar och branschstrukturen i Norge od Sverige ta-
lar for ett omfattande handelsutbyte mellan just hwudstadsregio-
nerna

Vad géller varuhandeln forklaras detta delvis awdatstora regionerna har
en hogre andel av parti- och agenturhandeln ocheitan som handelscent-
ra i respektive land. Vidare ar staderna viktigaritielsgenererande” noder
enligt principerna for handel mellan regioner. \¢gdler just varuhandeln ar

30 Analys & Strategi



en stor andel av parti- och agenturhandeln i NoeSverige lokaliserade
till Oslo respektive Stockholm. Oslos andel av Nisrgysselsatta i parti-
och agenturhandeln ar omkring 43 procent medan va@sde andel i
Stockholms lan ar 26 procent. Branschen i Norgallésa an mer koncen-
trerad till Oslo &n motsvarande koncentration irig)ee

Handelsgenererande affinitet mellan Sverige och Nge bekraftas
av jamforelse med handelsstatistik mellan Sverigech Danmark
och Finland

Handeln ar markant stérre mellan Sverige och Nérgenellan Sverige och
Finland, trots att branschstrukturer, ekonomiernektning och storlek och
avstanden mellan handelsomradena i manga avseéndeycket lika. Det-
ta beror sannolikt pa en hogre affinitet mellamdeska och svenska mark-
naderna. Déarutdver &r handeln sannolikt avsevértestin siffrorna visar.
Varuflodesundersokningen ar cirka sex ar gammalamsidgs redan da vara
konservativ. Dessutom underskattas det totala ethsftersom tjanstehan-
del inte réknas. De intervjuer som genomforts idrpget pekar pa att just
tjansteutbytet star for en valdigt viktig del alatnen och att framfor allt
resandet mellan huvudstader i hog utstrackning rgeae av denna typ av
handel. Skulle detta pa nagot satt ga att méatdeskahnolikt landernas ut-
byte omfatta mycket hdgre varden och integraticameses mangfalt hogre.

Strukturella skillnader i kunskapsintensiva naringa r

Huvudstadsregionerna ar naturliga "styrcentra” som kanaliserar
mycket centrala kontakter

Bade Stockholm och Oslo &r politiska centra vilk&kert paverkar utbytet av
relationer mellan olika myndigheter. Detta bekrftate minst i de intervjuer
som genomforts.

Sysselsattningen i kunskapsintensiv industri vaxer bada regioner-
na — daremot vaxer branschen kunskapsintensiva fotagstjanster
mycket mer i Stockholm

Vad som ocksa kan framja handeln mellan Oslo odtkBblm och som inte
fangas in de berakningar som redovisas héar areattkdnskapsintensiva indu-
strin vaxer snabbt i Oslo samtidigt som foretagstjér i Oslo vaxer relativt
ldngsamt. | Stockholm véxer foretagstjanster snabtle produktion och anta-
let sysselsatta. | nationalrdkenskapernas inpugubaabell for Sverige kan man
se att den kunskapsintensiva industrin ar en siod Kkill foéretagstjanster. San-
nolikt ar forhallandet likadant i Norge — dar altecksa efterfrdgan pa kun-
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skapsintensiva foretagstjanster (alltsa kunskagsai industri) vaxer snabbt.
Detta innebar att efterfraigan pa foretagstjanst®slo vaxer utan att fullt ut

kunna tillgodoses av foretag i Oslo och Norge. Rjent skulle darfor kun-

skapsintensiva tjansteféretag i Stockholm (och igéjl Goteborg) upphandlas
for att fylla luckan i det nationella eller regidaanorska utbudet.

Behovet av kunskapsintensiva foretagstjanster someth norska
kunskapsintensiva industrin genererar kan inte fult ut motas av
inhemska foretag.

Detta ar en hypotes baserat pa de data som fitgéntiliga och en jamforelse

mellan just dessa tva regioner. De faktiska foemilena aterstar att utreda.
Men om det skulle vara sa beframjar dynamiken pektve region handelsut-

bytet mellan dem ytterligare. Detta forhallande beksa stor forklaringspoten-

tial for den beskrivning av samspelet som finngpikel 4 och som redovisar
passagerarstatistiken pa flyget, belaggningen péllao, utlandsagda foretag
och den sysselsattning de genererar i grannlandet.

Intervjuerna bekréftar bilden

De intervjuer som genomforts pekar i manga falamma riktning. Valdigt
manga anser att samverkan over gransen mellan Maity&verige ar vardag
och viktig.

Den privata sektorn har sedan lange insett bade bek och
méjligheter och samverkan sker pa rationella behowch 6msesidig
nytta.

Daremot anses, trots ett stort centralt utbyte,vsakan vara langt mindre
utvecklad pa regional nivd — trots att det tordendis stora potentiella
samverkansomraden just regionalt. Enfrage- elleratisk samverkan mellan
stadernas respektive administrationer ar ganskbgvath understryker att allt
samarbete maste vara funktionellt och baseratkiéska behov.

e Samarbete inom naringslivet ar i viss man styrt avatt Oslo och
Stockholm ar saten for huvudkontor och beslutsfattee.

Stockholm &r en naturligare plats for skandinaviskavudkontor. Detta
paverkar samspelet da kontakter med dotterbolagredtsamheter i Norge far
karaktaren av inomorganisatoriska. Detta markenawiktig skillnad mot till
exempel Goéteborg.

o Skillnader i foretagskultur & en utmaning, i stérre grad vis a vis
Stockholmsregionen &n vis a vis Goteborgsregionen.

32 Analys & Strategi



Den av Goteborg upplevda konkurrensen med Stockipoéglar ocksa i viss
man Oslos relationer inom naringspolitiskt samabéslo kanner en viss
lojalitet gentemot Goteborg och trots nationellalls&der i foretagskultur
uppfattas goteborgare som mer lika norrman. Dararests det ocksa vara ett
annu langre steg till den svenska ostkusten. Hitebsamarbete pa politisk niva
mellan regionerna skulle fa positiva konsekvengerstmverkan inom en rad
andra sektorer. Men grunden till kontakterna gatlanehuvudstaderna men
Goteborg skall heller inte underskattas med tarkdetydelsen av shipping i
Norge.

Sammantaget ar dock manga utav respondenternan§vene att det har skett
oerhort mycket bara de senaste aren. Det finnsetegd verklig integration
mellan [Anderna — grannlandet &r "nastan som heramap

« Foretagskontakterna 6kar bade mellan olika féretagnen ocksa
inom samma bransch. Norden betraktas som en hemmamiaad
sharare an som enskilda lander. Nordismen leder tilangsiktiga
strukturaffarer éver granserna.

Allt fler svenskar jobbar i Norge. Det tkar kontgkirna och underlattar sam-
verkan och narheten mellan landerna. Svenska tprgiplever i vissa fall att
man har en landsman som kontaktperson i ett npeskner- eller kundforetag.
Detta leder ofta till enklare kontakter och en sgade etablering av samverkan.

Och avslutningsvis:

Aven framtida samarbete mellan offentliga organ bowvara baserat pa
regionala partnerskap som Osloregionen eller Méalardlsradet. Syftet ska
vara att understodja de processer som redan pagariex. naringslivet. Med
detta avses "mindre organisation och mer arena”. Eridrutsattning for
utdkad samverkan ar 6msesidig nytta pa aktorsniva +att fraga, ratt
aktorer, ratt tajming.
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Politikens roll — understddja de processer som reda n pagar

7 Utvecklingspotentialer

De insatser som kan téankas vara sttdjande elieulgra en ytterligare fordjup-
ning av kontakterna mellan framfor allt Oslo ocbcholm bor motiveras av
ett antal bérande idéer. Detta projekt har gendyelyst ett antal viktiga egen-
skaper som stimulerar handel mellan regioner -naehspecifikt mellan Oslo
och Stockholm. | korthet kan de regionala organgktsyaste bidrag summeras
till tre malsattningar:
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Bygg ut infrastrukturen
Forbattra lokaliseringfaktorer for kunskapsinteadidretag
Attrahera befolkning och framja stéadernas tillvaxt

Infrastrukturens betydelse for tillvaxt

Kopplingen mellan fysisk infrastruktur och ekonokniglvaxt ar belagd i empi-
ri. Investeringar i fysisk transportinfrastruktwé@ar, jarnvéagar, flygplatser,
etc.) Okar regioners tillganglighet till varandrehadetta okar forutsattningarna
for marknadsexpansion. Detta 0kar arbetskraftsboch skarper konkurrens-
trycket. Foljden blir att varje region kan producéetydligt mer &n vad inva-
narna forbrukar av det som man &r bra pa jamfod amelra regioner. Detta
overskott kan bytas mot sddant som man ar sam@léninte lika bra som)
andra regioner pa att producera. Detta lederrtibhlead regional specialisering,
Okad skalavkastning, ett snabbt véxande handelgutbgllan regioner och ett
effektivare samspel mellan stader (rumsliga aggtataner). Okad rumslig
tillganglighet underlattar sociala kontakter ocla#éarmed takten i innovatio-
nerna och teknikspridningen. Foljden blir en prdthrsokning per capita och
en snabbare strukturomvandling vilket leder tilV#ixt i inkomster och skatte-
underlag per invanare.

Figur: Kopplingen mellan fysisk infrastruktur och ekonomisk tillvéaxt
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Den 6kade internationaliseringen har gjort att fore tag blivit
mer "rotlésa” an tidigare

Foretag blir alltmer beroende av en internatioeé#r global marknad for av-
sattning av sina produkter, fér samverkan med pasteller strategiska samar-
beten och inte minst for kontakter med leverantéxemsatsvaror. Som ett led i
strukturomvandlingen utgdr kunskapsbaserade tjaoste service en allt storre
del av produktionsvéardet och darmed blir rekrytgr@v kompetent och produk-
tiv arbetskraft en mycket viktig lokaliseringfakidetta betyder att foretag har
stora mojligheter att vélja lokaliseringsort fonaiverksamheter och huvudkon-
tor. Det géller saledes for regioner att kunnauethjgoda forutsattningar for
foretag att utvecklas och darmed locka till forettgbleringar. Effektiva kom-
munikationer ar i detta sammanhang av central le¢dgd eftersom de ger fore-
tag mojligheter att halla samman sin verksamhet 8t@ra avstand. Med det
relativt korta avstdnd som rader mellan de nordrekeudstaderna kan effekti-
vare kopplingar underlatta ett "gemensamt erbjudatiti marknaden om loka-
liseringsfordelar. Man kan lattare samverka oclecitla egna kompletterande
profiler. Samtidigt delar samhéllena — marknadernen rad egenskaper som
attraherar lokaliseringar. Hit hor en valutbildatbegskraft, val fungerande of-
fentliga system och en stor samhaéllelig 6ppenhet.

Stora regioner handlar mer med varandra

Ju storre en ort eller regional ekonomi &@r — i ®@riav befolkning och inkomster
— desto storre ar ocksa sannolikheten for handsisimed kringliggande orter
och deras ekonomier. Detta grundar sig i naringsivmangfald, marknadens
efterfrdgan och produktionsformaga. En stor redidde producerar och kon-
sumerar mera — och en del av efterfrdgan impori@edan en del av produk-
tionen exporteras. Darmed forvantas handel ochteitbivecklas i linje med

den regionala ekonomins storlek.

Bade Oslo och Stockholm-Malarregionen ger med sioea sammanhangande
arbetsmarknader goda forutsattningar for foretadimma kvalificerad arbets-
kraft inom regionen. Med betydande befolkningsutedgkommer ocksa stora
marknader for avsattning av produkter och tjanstéterligare utbyggnad av
infrastruktur- och trafiksystem innebéar att markeiaé inom regionerna kan
forstoras ytterligare. Tillsammans ger detta fdititangar for ytterligare till-
vaxt bade i termer av befolkning och ekonomi — démmed ocksa fortsatt
Okande handel med omvarlden.

Enligt de principer for handel mellan regioner sadovisats i texten ovan kan

handelsutbytets storlek och forandring foklaras mgdp av termer som stor-

lek, karaktar, avstand och affinitet. | alla deasaeenden ar forutsattningarna
mycket goda for ett fortsatt 6kande utbyte mellato@ch Stockholm.
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Enkéat

| samband med detta uppdrag har vi tillsammans Na@gk-svenska handels-
kammaren skickat ut en enkat till handelskammaggks 100 medlemmar. |
enkaten stéalldes foljande fragor:

1. Stammer uppfattningen att kontakterna mellan OsloStock-
holm ar intensiva?

2. Vilka ar det som samspelar och star for kontaktisiteten?
Foretag inom samma bransch?
Enskilda féretag och deras kunder/leverantdrer?
Interna funktioner inom samma foretag?
Andra konstellationer?

3. Har samspelet tkat eller minskat dver tid? Harddelrat karak-
tar? Vad har orsakat férandringen?

4. Hur viktigt &r samspelet mellan just Stockholm @sloregio-
nerna for naringslivet? Finns det andra orter eféationer som
ar viktigare?

5. Hur foreslar du att man méater kontaktintensitetetian Stock-
holm och Oslo?

6. Hur uppfattar du integrationen inom 6vriga samiséligorer -
kultur, akademi, offentlig sektor, etc.?

7. Hur, och kring vad, skulle du vilja att samspeletlan Stock-
holm och Oslo utvecklas?

8. Vilka insatser skulle bast starka samspelet?
9. Vad paverkar samspelet negativt?
10. Ovriga kommentarer, synpunkter, budskap?

Enligt dverenskommelse med Norsk-svenska handelsieaien redovisas inga

specifika svar eller enskilda stdndpunkter. Ingev wespondenterna citeras med
namn eller foretagsuppgifter. Dock har svaren Vadande for resonemangen
och i rapporten och paverkat inriktningen pa frégésngar och analysen.
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